
CODIS Groupe IGS -  Paris

2 0 1 5 - 2 0 1 7

B T S  N É G O C I A T I O N  &  R E L A T I O N  C L I E N T

IUT Tech.  de Co.  Bastide -  Bordeaux

2 0 1 7 - 2 0 1 8

L I C E N C E  P R O  E - C O M M E R C E  &  E - M A R K E T I N G

ESD - Bordeaux

2 0 1 8 - 2 0 2 0

M A S T È R E  S T R A T É G I E S  D I G I T A L E S

SUPINFO - Toulouse

2 0 1 2 - 2 0 1 5

B A C H E L O R  I N F O R M A T I Q U E

F O R M A T I O N

 -  Gestion d’un porte-feuil le cl ient :  160 magasins GMS

 - Suivi  de produits :  prix ,  prospectus,  nouveautés

 -  Négociation d’ implantation merchandising

 -  Vente d’opérations promotionnelles

S e p t e m b r e  2 0 1 5  -  A o û t  2 0 1 7

A T T A C H É  C O M M E R C I A L  J U N I O R  •  A N D R O S  S N C

 -  Suivi  de la refonte des sites vitr ines

 -  Suivi  de la création de la boutique en l igne

 -  Reporting et suivi  des performances

 -  Planning éditorial

 -  Suivi  des campagnes Ads

 -  Contribution /  Rédaction

 -  Suivi  des newsletters et de la base de donnée cl ients

 -  Formations interne

 -  Vei l le concurentiel le

D e p u i s  S e p t e m b r e  2 0 1 7

C H E F  D E  P R O J E T  D I G I T A L  •  A N D R O S  S N C

E X P É R I E N C E S  P R O

Adobe Ps  /  A i  /  Xd

Sketch /  inVison

Wordpress  /  WooCommerce

Magento

Cert ificat ion Prestashop

Cert ificat ion Google  Analyt ics

Cert ificat ion AT  Internet

Spl io

HTML 5  /  CSS 3

T O O L S  &  S K I L L S

0 6  0 7  9 3  2 9  9 7

l a r r y . b a s s a t @ h o t m a i l . f r

l a r r y b a s s a t . f r

C O N T A C T

Angla is  -  B2

Espagnol  -  Not ions

L A N G U E S

C H E F  D E  P R O J E T  D I G I T A L

Larry
Bassat


